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Azubi-Tage der DE Sud
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Auch in diesem Jahr trafen sich die Nachwuchskrafte der DE
Siid zu den jéhrlich stattfindenden Azubi-Tagen. Bei der DE Stid
ist klar: Eine gute Ausbildung ist die wichtigste Investition
in die Zukunft. Die Auszubildenden sind unsere Mitarbeiter
von morgen. Am 21. und 22. April 2018 kamen die Azubis des
1. und 2. Lehrjahres aus allen 29 Niederlassungen zusammen.

Dabei wurde nicht nur Fachwissen erweitert, sondern auch
die partnerschaftliche Zusammenarbeit, der vertrauensvolle
Umgang und der Gemeinschaftssinn gestérkt. Die jahrliche
Veranstaltung bei wechselnden Industriepartnern wird vom
Nachwuchs gern gesehen und mit Begeisterung angenommen.

Dieses Mal besuchten unsere Auszubildenden den Stammsitz
von ROTO in Bad Mergentheim. Der Partner prasentierte sich
als kompetenter Hersteller von Wohndachfenstern, Dachaus-
stiegen, Bodentreppen sowie von modernen dachintegrier-
ten Solarlésungen. Der praktische Einbau eines Dachfensters
brachte den jungen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern wert-
volle Erkenntnisse fiir die spédtere Beratung ihrer Kunden.
Auch im Rahmen der Werksfithrung sahen und hérten die
Auszubildenden viele wichtige Inhalte zur Produktion. Insge-
samt konnte viel Wissen praxisorientiert vermittelt werden.

Termine 2018 - bitte vormerken!

03.-04. August 2018

Landesverbandstag Hessen in Wetzlar
07.-09. September 2018
Landesverbandstag Rheinland-Pfalz in Trier

Fiir alle, die nach
oben wollen!

Ein Verkaufstraining am folgenden Tag rundete das Ganze ab.
Natiirlich durfte zwischen der Arbeit und dem ganzen Fach-
wissen der SpaB an der Veranstaltung nicht fehlen. Das Abend-
programm gestaltete sich neben Tischkickerduellen aus einer
Segway-Tour im ROTO Campus und sportlichen Runden an der
Kletterwand. ROTO war ein toller Gastgeber mit tollen Pro-
dukten. Vielen Dank!

Mitarbeiterjubilaen

30 Jahre

Hans Jost 01.04.1988  Kaiserslautern
25 Jahre

Anette Hartmann 01.06.1993  Hauptverwaltung
20 Jahre

Randolph Steinbach 01.04.1998  Worms

Andreas Kiihberger 01.04.1998  Grobenzell

Olaf Meier 01.05.1998  Karlsruhe
Ablahat Cello 22.05.1998  Freiberg
Adelheid Reichel 15.06.1998  Rottendorf

10 Jahre

Franz Koéstner 01.04.2008 Ingolstadt
Martin Mader 16.04.2008 Ingolstadt
Johann Glasel 01.05.2008 Ingolstadt

Josef Beyer 01.06.2008 Ingolstadt
Thomas Bantle 01.06.2008  VS-Schwenningen

Wir gratulieren unseren Mitarbeitern herzlich und
freuen uns auf die weitere Zusammenarbeit!
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Fuhrungswechsel

in Rottendorf
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Christian Bielek
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Seit dem 01.05.2018 ist Christian Bielek fiir die
Niederlassung Rottendorf verantwortlich. Durch
seine langjdhrige Tétigkeit bei der DE Sid ist er
bereits vielen Kunden bekannt und wird seine
neue Position sicher schnell ausfiillen. Herr Bie-
lek freut sich auf seine neuen Aufgaben und eine
langjédhrige Zusammenarbeit mit Thnen. Gemein-
sam mit seinem Team wird er sich ganz fir die
Belange der DE Siid und damit fiir die Zufrieden-
heit der Kunden einsetzen. Schenken Sie ihm und
der DE Siid weiterhin Ihr Vertrauen! Herrn Bielek
erreichen Sie unter folgenden Kontaktdaten:

Telefon: 09302 9062-47
Fax: 09302 9062-18
Mobil: 0162 9976129
E-Mail: christian.bielek

@dachdecker-einkauf.de

Innovativer PV-Markt

Die Solar-Dacheinkauf GmbH & Co. KG bietet als Tochterunternehmen der DE Siid zu-
sammen mit den Partner SOLUXTEC (Module) und GSE Integration ein Indachsystem
an, das allein seit 2008 in iber 25 Landern mehr als 180.000 mal verkauft wurde.
Die Unterkonstruktion von GSE ist im Bereich von Ein- und Mehrfamilienhdusern

Das bewéhrte Indachsytem von GSE ist
jetzt auch im deutschen Markt erhéltlich.

Niederlassungen. Sollten Sie Interesse haben, teilen Sie uns dies unter
solar@deg-sued.de mit. Wir werden Sie dann iiber bestehende Termine

informieren.

Neu im Programm ist auch das Powermax Skala-Architekten-Modul von

marktfliihrend. Das System wird in Kombination
mit den gerahmten Modulen von SOLUXTEC auf-
gebaut und erlaubt verschiedene Gestaltungs-
moglichkeiten und Leistungsklassen. Als kosten-
effizienteste Indachanlage auf dem
Markt eignet sie sich hervorragend
fiir Sanierungen und Neubauten. Die
Module kénnen hochkant oder quer
montiert werden. Das System erfor-
dert hohe Dach-Fachkompetenz und
ist so fiir reine Montagebetriebe und
gewerksfremde Anbieter ungeeignet
- also ein klarer Fall fiir den Dachde-
cker. GSE plant fiir das 2. Halbjahr
Schulungen in einzelnen DE Sid

Avancis. Der Hersteller bietet dieses CIS-Modul in Form und Farbe ska-

Unsere neuen Mit

Niederlassung

Rottendorf

Karsten
Zeuschner

Des Weiteren hat die Niederlassung
Rottendorf seit dem 01.06.2018 mit
Karsten Zeuschner Unterstitzung im
AuBendienst erhalten. Herr Zeuschner
ist einigen seiner kiinftigen Kunden be-
reits als erfahrener AuBendienstmit-
arbeiter des spezialisierten Fachhan-
dels bekannt. Beratung und Verkauf
von Dammstoffen waren seine bishe-
rigen Hauptaufgaben. Er freut sich da-
rauf, fir seine Kunden aktiv zu sein.
Herrn Zeuschner erreichen Sie unter
folgenden Kontaktdaten:

Telefon: 09302 9062-14
Fax: 09302 9062-18
Mobil: 0162 9976130
E-Mail: karsten.zeuschner

@dachdecker-einkauf.de

Représentativ, modern und dkologisch sind die
Skala-Module von Avancis, die in unterschiedlichen
Farben in VHF-Konstruktion integriert werden.

lierbar an. Einsatzbereich hierbei ist die Fassade. Unser Partner Flender Flux liefert
hierzu die sichere Unterkonstruktion und gewéhrleistet damit auch eine Kombination
mit gingigen Fassadenplatten. Ein echter Blickfang mit Oko-Effekt!
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Niederlassung
Weiterstadt

Barbara
Leutbecher

Seit dem 01.06.2018 ist Barbara Leut-
becher fiir die Niederlassung Weiter-
stadt unterwegs. Die erfahrene Han-
delsfachwirtin kennt Produkte und die
Branche durch ihre langjahrige Tatig-
keit als Niederlassungsleiterin bei der
BayWa Baustoffe und AuBendienstta-
tigkeit im Bedachungsfachhandel. Ab
sofort stellt Frau Leutbecher ihre Ener-
gie und Kompetenz fiir die Kunden der
Niederlassung Weiterstadt zur Ver-
fugung. Einige Unternehmen sind ihr
bereits gut bekannt. Dariiber hinaus
freut sie sich Uber viele neue Kontakte.
Schenken auch Sie ihr Vertrauen! lhre
Kontaktdaten:

Telefon: 06150 1301-47
Fax: 06150 1301-75

arbeiter im AuBendienst

Niederlassung
Niederdorfelden

Y= Carsten
Feik

Ein Spezialist fiir das Rhein-Main-Ge-
biet ist Carsten Feik. Er war unter an-
derem fur die Firma Maas in der Region
tatig. Herr Feik verfligt Giber ein groBes
Fachwissen im Bereich der Dach- und
Fassade aus Metall. Er erarbeitete sich
liber lange Zeit einen guten Ruf als spe-
zialisierter Berater und Probleml&ser
fir seine Kunden. Mit dieser Kompe-
tenzist er eine wertvolle Ergénzung fir
die gesamte DE Sid. Sein Tatigkeits-
schwerpunkt wird die Vertriebsregion
Rhein-Main mit Sitz in Niederdorfelden
sein. Wir wiinschen ihm viel Erfolg. Herr
Feik freut sich Gber lhren Anruf! Sie
erreichen ihn unter:

Telefon: 06101 5351-22
Fax: 06101 5351-35

Niederlassung

Colbe

Oliver
Scharf

Herr Oliver Scharf ist der neue Mannim
AuBendienst der Niederlassung Célbe.
Der gelernte Kaufmann ist seit fast 30
Jahren in der Baustoffbranche unter-
wegs. Davon die langste Zeit im AuBen-
dienst. Herr Scharf hat seine Arbeit fiir
die Kunden in der Region bereits am
01.06.2018 aufgenommen. Zufriedene
Kunden und Erfolg fiir die DE Sid sind
sein unbedingtes Ziel. Nutzen Sie seine
Kompetenz in Beratung, Angebot und
Service! Kontaktaufnahme unter:

Telefon: 06421 8820-27

Fax: 06421 8820-88

Mobil: 0162 9976153

E-Mail: oliver.scharf
@dachdecker-einkauf.de

Mobil: 0172 6305293 Mobil: 0172 6306463
E-Mail: barbara.leutbecher E-Mail: carsten.feik E'-' ] ;
@dachdecker-einkauf.de @dachdecker-einkauf.de _:-
| ]
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Betriebs-Haftpflicht
schon angepasst?

Am 1. Januar 2018 traten Anderungen in der kaufrechtlichen Méangelhaftung in
Kraft, die erhebliche Konsequenzen fiir das Haftungsrisiko zahlreicher Unternehmen
haben. Durch den neu einfligten § 439 Abs. 3 BGB wird nun klargestellt, dass der
Verkdufer mangelhafter Produkte nun auch die Aus- und Einbaukosten zu tragen
hat. Durch die Neuregelung sind nun auch im B2B-Geschéft die Aus- und Einbau-
kosten verschuldensunabhingig zu ersetzen. Die Haftungsverscharfung trifft auch
das Handwerk und wirkt sich auf die Reichweite des Versicherungsschutzes aus. Fiir
Handelsbetriebe, Zulieferbetriebe und Handwerksbetriebe ist es kiinftig unerlédsslich,
dass im Rahmen der Betriebs-Haftpflichtversicherung auch die erweiterte Produkt-
Haftpflichtversicherung mitversichert ist. Weitere Auskiinfte und entsprechende
Angebote erhalten Sie von: Rausch & Saupe Versicherungsmakler GmbH.

info@rausch-saupe.de
Telefon: 0375 270-540

DAS DACH
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Soccergolf-Cup der DE Sud

von Patrick Weitzel und Rolf Rai-
sin auf Platz 2 und 3. FuBballgolf
ist eine in Deutschland noch recht
junge, aufstrebende Trendsportart,
die die beiden Sportarten FuBball
und Golf kombiniert. Ziel ist es, ei-
nen FuBball mit mdglichst wenigen
Schussversuchen durch verschie-
dene Hindernisse und tiber Gelédn-
deneigungen bis in ein Bodenloch
zu spielen. Auf den unterschiedlich
gestalteten und in die Natur einge-
bundenen Bahnen kann jeder - egal ob Mann oder Frau, jung
oder alt - sein Geschick unter Beweis stellen. Das Gemein-
schaftserlebnis in der Gruppe steht im Vordergrund. Alle Teil-
nehmer hatten viel SpaB bei dieser gelungenen Veranstaltung
und haben schon
jetzt ihre Teilnah-

Am 15.06.2018 wurde der zweite DE Siid

Soccergolf-Cup mit freundlicher Unter-
stiitzung der Firma Braas auf der Soc-
cergolfanlage in Dirmstein in der Pfalz
ausgetragen. Insgesamt spielten 7 Teams,

me flir den DE Stid
Soccergolf-Cup im
kommenden Jahr
zugesagt.

bestehend aus Kunden und je einem Mit-
arbeiter von Braas sowie je einem DE
Stid-Mitarbeiter aus den Niederlassungen
Mannheim, Worms, Kaiserslautern, Kirr-
weiler, Karlsruhe und erstmals auch aus
Dietzenbach um Sieg und Ehre. Den
Wanderpokal fiir die beste Teamleistung
konnte die Niederlassung Kirrweiler er-
zielen, Champion mit der besten Einzel-
leistung wurde Klaus Bechtel, gefolgt

Klaus Bechtel

(oberes Bild) war der
Beste beim Soccergolf,
daneben Roger Flores-
Trigo, Verkaufsleiter
bei der DE Siid.

Das Team Kirrweiler
(links) freut sich iiber
den erkdmpften Pokal.

, R e Am 08.06.2018 organisierte die Niederlassung Ei-
Radtour in Eichenze" chenzell eine Radtour mit und fiir ihre Kunden.
_ Schnell hatte sich hier eine respektable Gruppe
zusammengefunden, die wie geplant um 9.30 Uhr
zu einer landschaftlich schénen und sportlichen
Tour durch die Rhon startete. Seinen Abschluss
fand der Tag wieder bei der DE Siid mit einem ge-
miitlichen Beisammensein am Standort. Tatsachlich
sind es oft auch die ,einfachen Events®, bei denen
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die Menschen am besten zusammenfinden und mit
der investierten Zeit dann auch sehr zufrieden sind.
Bewegung in der Natur und dabei gemeinsam die
Seele baumeln lassen, ist und bleibt eines der besten
Rezepte gegen den Stress und die Hektik, die uns oft
im Arbeitsalltag begegnen.

Die Radtour-Fans der Niederlassung Eichenzell hatten
offensichtlich viel Spal3 am gemeinsamen Ausflug durch die Rhén.



